CONSIDERATIONS
APRES LA VENTE

UNE FOIS LA
TRANSACTION CONCLUE

SUGGESSION
ONTARIO >



QUELLE EST
LASUITE ?

La periode de
transition

SUCCESSION ONTARIO

Votre role apres la vente est d'aider
I'acheteur a prendre les rénes.

» Mettre en ceuvre la transition
apres-vente (30 jours et plus)

» Gardez les choses simples et
encourageantes

Rappelez-vous : vous étes la
pour aider, pas pour rester
éternellement !



Assurez une transition fluide

y
des communications entre
toutes les parties concernées.
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CLOTURE
FINANCIERE
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Régler les comptes clients et les
comptes fournisseurs

S'assurer que la paie, les taxes et les
avantages sociaux sont a jour

Fermer les anciens comptes
bancaires de |'entreprise

S'assurer que le comptable a tout le
nécessaire pour les déclarations
fiscales (entreprise et personnelles)



Considérations juridiques et

y 4
R EG LE R LE S contractuelles
» Comprendre le contenu de votre
clause de non-concurrence (le

» Bien comprendre votre contrat
de vente

» Transférer les licences, permis,
baux et assurances

Conservez une copie de TOUS les
documents de cloture !
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PLANIFICATION
FINANGIERE

PERSONNELLE
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1.

Rencontrer votre
planificateur financier

Comprendre votre
situation fiscale actuelle

Planifier les sources de
revenus apres-vente

Ajuster votre budget et
votre stratégie
d'investissement



PLANIFIEZ VOTRE
PROCHAIN GHAPITRE !
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