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Étapes clés 
pour trouver 
le bon 
acheteur 
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Étapes clés 
pour un 

jumelage 
réussi 



DiffÉrents points de départ

Comment 
peuvent-ils se 

trouver ?  

Vendeurs
► Maximiser la valeur 

► Céder l'entreprise 

► Garantir le potentiel de 
vente de l'entreprise

Acheteurs
► Obtenir la juste valeur 

► Acquérir l'entreprise 

► Trouver une entreprise 
au bon potentiel 
d'achat 



5 étapes clés pour un jumelage réussi entre acheteurs et vendeurs 
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1. Constituez votre équipe.

2. Évaluez votre entreprise.

3. Fixez des objectifs clairs.

4. Mettez de l'ordre dans vos 
finances.

5. Déterminez la valeur de 
l'entreprise.



Constitue
z
Votre 
équipe

Comptable 

Avocat 

Évaluateur 
d'entreprises 

Banquier 
Conseiller 
stratégique 

1



Où trouver les bons conseillers 

Personnes de confiance 

Experts de votre réseau

Répertoires professionnels 



Évaluer 
votre
entreprise

2 Vendeurs
► Finances
► Stratégie
► Performance
► Enjeux juridiques 

Acheteurs
► Vision
► Marché
► Finances
► Personnel et systèmes



Fixez des 
objectifs 
clairs

3 Vendeurs
► Retraite
► Pérennité 
► Sortie progressive 
► Sortie définitive 

Acheteurs
► Croissance
► Part de marché 
► Chaîne d'approvisionnement 
► Entrepreneuriat 



Mettez de 
l'ordre dans 
vos finances

4 Vendeurs
► Documents financiers à jour 
► États financiers intermédiaires 

précis 
► Projections réalistes 
► Déclarations de revenus 

antérieures 

Acheteurs
► Situation financière 
► Options de financement 
► Capital pour la mise de fonds



Les 4 principaux états financiers

Votre 
entreprise 
dispose-t-elle 
de ces 
documents ? 

1. Bilan 

2. État des résultats 

3. État des flux de 
trésorerie 

4. État des bénéfices non 
répartis 



Déterminez la 
valeur de 
l'entreprise

5 Évaluateur d'entreprises 
► Banquier

► Comptable

► Expert en évaluation 
d'entreprises (EEE)

Niveau d'évaluation 
► Fondé sur les revenus 
► Fondé sur le marché 
► Fondé sur les actifs 



5 erreurs d'évaluation à éviter 

Avoir des attentes irréalistes 

Tenter de faire sa propre évaluation 

Ne pas partager l'information 

S'attendre à une valeur fixe 

S'attendre à ce que la valeur reste inchangée 



BDC est là pour vous aider 

Prêts
pour faciliter le bon déroulement 
de la vente ou de l'acquisition 
d'une entreprise.

Services-conseils 
pour assurer la continuité et la 
croissance de l'entreprise.



Points 
saillants 

► Les transitions 
d'entreprise prennent de 3 
à 5 ans 

► Une préparation est 
nécessaire avant la 
transaction

► Le financement doit tenir 
compte de la période de 
transition 

► Une équipe d'experts est 
essentielle 
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